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a CE acaba de publicar su Informe sobre las respues-

tas recibidas en la fase de consulta sobre la revisién

de la legislacion farmacéutica europea. Se recibieron
casi 500 contribuciones y entre los temas criticos, destacan
la simplificacién del sistema regulatorio, el acceso a medica-
mentos, el papel de las agencias evaluadoras de tecnologias
sanitarias; la necesidad de nuevos modelos de colaboracion
publico/privada y de incentivar la fabricacién, en Europa, de
medicamentos y principios activos importantes. No se habla
de esenciales sino de importantes, lo cual da una idea de la
relevancia de la cuestion. Es una leccion de la pandemia: la
globalizacién es imparable, y reporta muchas ventajas, pero
en Europa no podemos depender de la fabricacién de estos
en China o en India. Hay que apostar por la fabricacion de
proximidad; y aunque en esto la ayuda que de la legislacion
farmacéutica es limitada, conviene explotarla al maximo.

Es interesante que algunas respuestas se refieran a nue-
vos modelos de colaboracién publico/privada. Hace unos
anos, cuando el legislador pensé que por la puerta de la co-
laboracién publico/privada se colaban contratos ordinarios
de suministro o prestacion de servicios, decidié abolirlos. En
las normas sobre contratacién publica ya no existe, como tal,

este contrato. Es un error que se deberia subsanar, especial-
mente en el ambito del medicamento; y para hacerlo puede
ayudar una mirada hacia conceptos basicos del derecho. Un
contrato, decian ya los romanos, existe desde que dos par-
tes estan de acuerdo en el objeto del mismo y en su precio.
Aceptando que el diablo esta en los detalles; y que muchos
abogados son capaces de complicar las cosas ad infinitum,
si existe acuerdo, tenemos un contrato. ;Acaso no es lo que
sucede con los farmacos que la administracion decide incluir
en la prestacion farmacéutica del SNS? Las resoluciones del
Ministerio de Sanidad una vez la Comision Interministerial de
Precios ha decidido, se parecen mucho a un contrato: dos
partes estan de acuerdo en que una suministre a la otra un
producto bien identificado y por un precio maximo concreto.
En muchas resoluciones, se incluyen ademas clausulas adi-
cionales. Siendo asi, ;hace falta que los hospitales o servi-
cios de salud queden encorsetados por una ley de contratos
del sector publico pensada para productos o servicios no so-
metidos a este proceso previo de aprobacion de su financia-
cién publica y precio? Se deberia abordar la conveniencia de
liberarse de los limites de esta normativa, y explorar modelos
innovadores de colaboracion publico/privada.
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